GABY S. GRAUPNER

IMPULSE IN ROT

VERKAUFEN IST DIE SCHONSTE SACHE DER WELT

»Mit Ihrer Keynote haben Sie beim
IsarCamp ins Schwarze getroffen!«

RAINER BARTL, ISARNETZ, ORGANISATION

ISARCAMP

»Der Impulsvortrag von Gaby S.
Graupner hat perfekt zu unserer
Steuerberatertagung gepasst.
Unsere Teilnehmer konnten
reichlich umsetzbare Tipps

fur ihren ,,Verkdufer“-Alltag
mitnehmen.«

ANGELA HAMATSCHEK, DELFI-NET
KANZLEIBERATER GBR, DORTMUND

Als 18-Jahrige musste sich Gaby S. Graupner von einer
engstirnigen Religionsgemeinschaft [6sen. Sie schmuggelte die
Familie eines Freundes aus der DDR, zog allein drei Kinder groB
und pflegte zwei Omas bis zu deren Tod. Nebenbei studierte sie
Betriebswirtschaft und wurde Vertriebsprofi.

GABY S. GRAUPNER: SPRICHT AUS DER PRAXIS, FUR DIE
PRAXIS UND MACHT MUT

Seit 20 Jahren unterstlitzt sie Kunden als Keynote-

Speakerin und Trainerin, erfolgreicher im Vertrieb und in

der Kundenkommunikation zu werden. Auf ihrem Weg hat

sie Hilfe bei vielen Experten gefunden und die fundierten
Ratschlage und Erkenntnisse einem Praxistest unterzogen. Als
Prasidentin der German Speakers Association verhalf sie ihren
Berufskollegen zu einer engeren Vernetzung untereinander
und warb fur ein klareres Bewusstsein fur Ethik und Werte.

Mit ihrem Vortragsthema: ,Verkaufen auf Augenhdéhe” zeigt sie
ihren Zuhdrern, wie sie die eigenen Stérken so einsetzen, um
den anspruchsvollen Verkaufsalltag erfolgreich zu meistern
und bringt alle Techniken der positiven Kommunikation auf den
Punkt.
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KONTAKT

10 Jahre im Vorstand der GSA

mit 15 Jahren zum ersten Mal ~ 2011- 2013 Prasidentin der
im AuBendienst tatig GSA

35 Jahre im Vertrieb tatig

Mit 30 Jahren Be-
triebswirtschaftsstudium

Mit 33 Jahren Ausbildung bei
Dale Carnegie Training

1961 geboren

SCHATTEN-
SPRUNGE

+49 89 84005-0
Gaby S. Graupner

trainings@ddaft.de

2 Bucher geschrieben

Verkaufe dein Produkt,

nicht deine Seele 3 x Mitautorin eines Buches

DIMAT Services Ltd.
Josef-Kistler-Str. 12
82110 Germering
Germany

Auftritte auf 3 Kontinenten
168 Fachartikel

9.471 Kontakte bei facebook,
Xing und Twitter

2. Auflage

20 Jahre als Trainerin tétig

15 Jahre Unternehmerin

eBook 14.865 Newsletterabonnenten

A InsiDE

10 Jahre eigenes Call Center

mit bis zu 30 Mitarbeitern 13.694 Trainingsteilnehmer www.verkaufs.training




